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Chi e il Gruppo T-Trade

Siamo un Gruppo di Aziende che operano a livello Internazionale, nel
campo dell’Etichettatura Industriale del Packaging.

Il Gruppo si occupa da anni di produzione di Nastri a Trasferimento Termico,
Etichette Autoadesive, Macchine per lo stampa e applica, sistemi
rivoluzionari di stampa di cui deteniamo 8 brevetti Internazionali e molto
altro.

Obiettivo del Progetto
Massimizzare il numero delle visite e
dei contatti per favorire la possibilita

di avere NUOVI Clienti nel minor
tempo possibile



Obiettivo del Progetto

Sviluppare un rete commerciale su tutta Europa suddivisa in 2
macro figure:

Il TT-GOLD che e un agente (mono o pluri-mandatario)gia
esperto del settore in grado di avere una forte autonomia
operativa.

Il TT-Platinum che e un segnalatore introdotto presso il mondo
dell’ industria, dove I'attivita principale e basata su una raccolta
di informazioni attraverso una scheda.

Come fare per raggiungere
l'obiettivo?

Assicurare al venditore un consistente ritorno economico
attraverso la concessione di un BONUS in denaro a titolo
incentivo

Il valore del BONUS e differenziato a seconda che la vendita si
concretizzi in materiale di consumo ( ribbons-etichette ed altro )
oppure in macchine applica etichette/stampanti/linerless per il
fine linea ( TT-PS 100 / TT-PA EVO 150 / TT-Linerless 100 )



Cosa deve fare il TT-GOLD?

e Contattare il Potenziale Cliente

* Assicurarsi che non sia gia Cliente della T-Trade (dettagli nel
regolamento)

e Il TT-GOLD sviluppa il proprio mercato di riferimento
attraverso un’attivita di vendita, supportata da una
formazione continua da parte del Gruppo T-Trade.

Cosa deve fare il TT-PLATINUM?

Contattare il Potenziale Cliente
Assicurarsi che non sia gia Cliente della T-Trade ( dettagli nel

regolamento)
Riempire in maniera accurata la scheda raccolta dati
Far pervenire la scheda alla T-Trade ( che verifichera, entro 24

ore, se il Cliente rientra nei termini del regolamento o se
intende proseguire la trattativa con lo stesso )



)
Scheda di raccolta dati t-trade

- Dati del Cliente

Nome dellAzienda:
Inquesto momento usa per la stampa delle etichette, stampanti a trasferimento termico?®
Nome della stampante

Indirizzo Citta:
Marca Modello
Nome della stampante

Nome dellinterlocutore:
Marca Modello
1 nastri a trasferimento termico: Inchiostrazione Interna (] Esterna[] Ativita delf Azienda:
Larghezza mm. Lunghezza mt.
Alranno utilizza n° nastri
Inastri sono: cera[ | cera-resina [_] resina [ ] Numero Filiali:
Conosciamo il nome del fornitore:

Indirizzo mail:

Marca del nastro: Il prezzo pagato

Stampa su etichette in che materiale ?

Vellum O Lucido O Opaco O
Termiche ] PG [ Poliammide ] Nastri TTR: Clat Tl
Dimensioni delle etichette: Base Ateza echenehu:  Llsi Llno
Quantita etichette annue n° Antri consumabili:  [Isi [Ino
Normalmente fa ordinidan® etichette Quali
Dimensioni delle etichette : Base Rltezza
Stampanti TTR: Osi noJ
Quantita etichette annue n°
Quali:
Normalmente fa ordinida n°® etichette
Lettori: Osi no[J
Commenti di chi ha fatto Ia visita.
Quali:
Visita fatta da: Ik
Altro:

Appuntamento fissato per il:

Persona cha sara presente allincontro:

Prodotti di interesse per il Cliente per cui abbiamo fissato I'incontro:

Grado di conoscenza del Cliente per questi prodotti:
Atto [ Conosce i prodotti e cerca unalternativa,
molto interessato

Medio 1 Conosce i prodotti e valuta un'alternativa,
abbastanza interessato

Basso 1 Non Conosce i prodotti, ma molto
interessato a capirne di piu

Scheda dati

«consumabili»



Scheda di raccolta dati Dati del Cliente
T-Trade Engineering Nome dell Azienda:
—
e car s
In questo momento usa per la stampa telle etichette, stampallti a trasferimento termico? | |nairizo citta:
Nome della stampante
Marca Modello
Nome delfinterlocutore:
Nome della stampante
Marca Modello
Attivita dell'Azienda:
Conosciamo il nome del fornitore:
Stampa su etichette in che materiale ?
velum [ Lucido[] opaco [ Numero Filiali
Termiche | | Poliammide [
Dimensioni delle etichette: Base Antezza Indirizzo mail:
Dimensioni delle etichette: Base Altezza
Quantita etichette annue n° Il Cliente & interessato a:
Quantita etichette annue n° TT-PAEVO 150: Usi Clno
Quante etichette applica per scatola: TT-LINERLESS 100: Usi Clno
Come le applica: TT-PS100 Usi Clno
Manuaimente L1 con applicatore L] Modello:
Altro:

Quante scatole chiude il Cliente al giorno

Quante scatole chiude al'anno il Cliente

Come chiude le scatole ora il Cliente :

Manualmente D Con nastratrice automatica O Modello:

Commenti di chi ha fatto la visita.

Visita fatta da: I

Appuntamento fissato per ik

Persona cha sara presente allincontro:

Prodotti diinteresse per il Cliente per cul abbiamo fissato lincontro:

Grado di conoscenza del Cliente per questi
prodotti:

Ao [ conosce iprodotti e cerca
unalternativa, molto
interessato

Medio CJ Conosce i prodotti e valuta

un‘alternativa, abbastanza interessato

Basso [ Non Conosce i prodotti, ma

molto interessato a capirne di pii

Dal Cliente bisogna fare una demo ?

Osi Cino

Scheda dati
«macchine»



Regolamento TT- GOLD

Scadenza progetto: come da contratto di agenzia

Clienti: Nuovi nominativi (anche nominativi gia Clienti T-Trade che NON abbiano acquistato dopo il
01/01/2009)

Validita del BONUS: provvigione mensile
Valore minimo dell’ordine : Euro 250,00 per i consumabili, valore di una singola macchina per le macchine

Pagamento del BONUS: il BONUS viene liquidato al venditore il 10 del mese successivo al mese di effettivo
incasso dal Cliente del corrispettivo della vendita

Chi liquida il BONUS : Il Gruppo T-Trade

Chi fa la trattativa: la trattativa viene portata avanti dal TT-GOLD e da lui conclusa. Lattivita quotidiana di
vendita verra comunque supportata dal personale T-Trade preposto per fare questo.

Regolamento TT-PLATINUM

Scadenza progetto: da definire

Clienti: Nuovi nominativi { anche nominativi gia Clienti T-Trade che NON abbiano acquistato dopo il
01/01/2009)

Validita del BONUS: una tantum sul primo ordine concretizzato
Valore minimo dell’ordine : Euro 250,00 per i consumabili, valore di una singola macchina per le macchine

Pagamento del BONUS: il BONUS viene liquidato al venditore il 10 del mese successivo al mese di effettivo
incasso dal Cliente del corrispettivo della vendita

Chi liguida il BONUS : T-Trade o eventuale Distributore T-Trade coinvolto nella trattativa

Chi fa la trattativa: la trattativa potra essere fatta dalla T-Trade direttamente o da un proprio Distributore, che
dovra comunque dare feed back quotidiani sull’andamento delle trattative a lui assegnate



Cosa fare se interessati?

Se ritenete di potervi riconoscere in una di queste 2 figure commerciali, perché un mandato
importante di Agenzia mono o plurimandatario con un Gruppo Leader possa offrirvi una grande
opportunita di crescita per il futuro ( TT-GOLD) o se ritenete invece di avere il tempo e la giusta
introduzione presso le Aziende, per dedicare pochissimo tempo per un alto reddito ( TT-PLATINUM ),
vi preghiamo contattare le nostre persone di riferimento:

Angelo Miccolis angelomiccolis@t-trade.it Responsabile del Progetto

Antonella Facchinelli antonellafacchinelli@t-trade.it Supporto Operativo al Progetto+ 39-049-9982082 r.a.




